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Caté Consulting

| caffé & il simbolo per eccellenza della condivisione,
dell’energia e dell’eleganza.

Nel chicco di caffé tostato vi & la sintesi della trasformazione e
della tenacia, nonché del fascino e del gusto.

In spagnolo il caffé prende il nome di café e si pronuncia con
la e “chiusa”.

Ben arrivato in Café Consulting.
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Caté Consulting

CHI E

Café Consulting & una societa di consulenza che si rivolge
ad aziende dei settori architettura, edilizia e design e a tutte quelle attivita
che svolgono servizi per il settore immobiliare.

Nata nel 2019 dall'idea di Veronica Barsotti, Café Consulting,

ha sviluppato consulenze e progetti nelle aree del marketing, del branding
e della comunicazione.
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Cafe Consulting

VERONICA BARSOTTI

Veronica, founder di Café Consulting, si ispira alla celebre frase di Eleanor Roosevelt:
"Ogni giorno fai qualcosa che ti spaventi”, e incoraggia le aziende a seguire questo
principio per raggiungere i propri obiettivi di crescita.

Lo sviluppo del marketing, secondo Veronica, & un catalizzatore del cambiamento,

capace di stimolare, sfidare e sorprendere tutte le aziende che riconoscono in lui una
leva strategica.

"Ogni giorno fai qualcosa che ti spaventi"
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Veronica Barsotli

2011 2012 2019 2022

\ laurea in Disegno Industriale lavora a Milano fonda Café Consulting collabora con Change Project
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Cale Consulling

VERONICA BARSOTTI

Con oltre 12 anni di esperienza nel settore del marketing e delle vendite, Veronica ha
lavorato principalmente nell'ambito dell'architettura e del design. Dopo la laurea in
Disegno Industriale (Fac. Architettura di Firenze 2011, 110/110 e Lode), muove i primi
passi all’interno degli uffici décor di cantieri navali di rilievo internazionale (San Lorenzo
SPA, Azimut |Benetti SPA), per poi conoscere le potenzialitd del marketing negli uffici di
aziende nel settore della cosmetica in Lombardia, regione in cui si trasferisce nel 2012

(Milano).

Rientrata a Lucca nel 2017 avvia la sua attivita di consulenza dando vita a Café Consulting
(2019). Nel 2022 inizia la sua collaborazione con Change Project Srl, societd di
formazione e consulenza per la quale é referente marketing per grandi aziende del settore
farmaceutico, delle risorse umane e dell’arredamento.
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Caté Consulting
T'eam

Veronica Barsotti Nicole Decanini
Consultant Senior web designer
project manager e graphic designer
Marketing strategist photographer

Martina Angeli

Communication strategist
Senior social Media
Manager PR Specialist

Serena Guiducci

Social media
and digital adv
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Cate Consultin

VALORI

Café Consulting crede nella bellezza interiore ed esteriore di cose e persone e
aziende. Per questo motivo i progetti che ama di pit sono quelli vissuti con
aziende e attivita nelle quali e per le quali la "bellezza" gioca un ruolo
importante.

Café Consulting promuove i valori delle tradizioni perché crede che attraverso la
conservazione di quest’ ultime le aziende possano conservare e mantenere il loro
valore ma al tempo stesso crede nel cambiamento e in tutte le emozioni che che il
marketing porta.

Café Consulting crede nella condivisione, nell'energia e nella creativitd che un
team & in grado di generare, insieme.
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Cate Consultin

MISSION

Lle aziende che investono in marketing possono aumentare le loro vendite
dal 10% al 50% o piv, apportando miglioramenti per il proprio
posizionamento nel mercato e fidelizzandosi maggiormente con la loro
clientela.

Café consulting, attraverso progetti di consulenza e affiancamento on-
the-job abilita le aziende nella valorizzazione della loro unicita e valore
competitivo.

Café Consulting desidera trasmettere consapevolezza, conoscenza e
strumenti per esistere in un contesto in cui il pubblico desidera creare
relazioni e partnership al di la del semplice ottenimento del prodotto o
servizio stessi.
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Cafe Consulting

CASE HISTORY- REPAV SRL
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Cafe Consulting

REPAV SRL- ATTIVITA

Azienda b2b operante nel settore
EDILE & ARCHITETTURA

ripristino di pavimentazioni in resina di alta qualita

o Ottimizzazione dei processi commerciali

» Disegno processi per: cerimonia di vendita e assistenza
post vendita

« Progettazione funnel di marketing e della comunicazione

e Scouting risorsa ufficio commerciali e PR

« Sito Web

» Digital strategy- ADV

CASE HISTORY
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Cafe Consulting

REPAYV SRL- RISULTATI

« Ottimizzazione dei processi commerciali

Riduzione dei tempi di gestione (-20%)

Incremento delle vendite pari al 20%

Aumento digital engagement del 40%

Inserimento risorsa, contratto a tempo indeterminato dal
s st e = 2021

o Immagine pit attuale ma fedele a quella originale

¥. CHISIAMO

La nostra missione

Strumento oftimizzato UX e orientato alla conversione
Campagne costanti B2B- tasso di conversione dell’1,2%

LE MIGLIORI
SOL ONI / .

PER UA )
- TAZIONE| |

CASE HISTORY
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ale Consulting

CASE HISTORY - LE LUCI ARTIGIANE
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LE LUCI
ARTIGIANE

La storia

CASE HISTORY




Cafe Consulting

LE LUCI ARTIGIANE- ATTIVITA

Azienda b2C- b2b operante nel settore
ILLUMINAZIONE & DECOR

Produzione di alto artigianato di illuminazione

« Studio del modello di business
» Strategia per il posizionamento
e Re-branding

e Pianificazione di marketing

e Brand awareness strategy

e PR

« Consulenza commerciale

CASE HISTORY
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Caté Consulting

LE LUCI

ARTIGIANE-

|

RISULTATI

LE LUCI
ARTIGIANE

Definizione Modello di business
Strategia marketing- commerciale
Strategia di prodotto

Brand awareness e posizionamento
Brand awareness strategy

PR

Consulenza commerciale

CASE HISTORY
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Cafe Consulting

CASE HISTORY - IL PEZZO MANCANTE
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Cale Consulting

IL PEZZO MANCANTE- ATTIVITA

Azienda b2C- B2B
ILLUMINAZIONE & ARREDAMENTO

Produzione di alto artigianato di illuminazione e mobili

« Consulenza marketing strategico e marketing
commerciale
e Consulenza sulla comunicazione

Consulenza attraverso Change Project Firenze

CASE HISTORY
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X e Barbara Bertocci
2 recensioni

(D 12 minuti fa
Abbiamo appena terminato un'ottima
esperienza di formazione Marketing con
Change, nello specifico con la Dott.ssa
Veronica Barsotti.
Ringrazio Veronica che con molta
professionalita, competenza ed empatia
entrata nello specifico della nostra realta
aziendale, trasmettendoci conoscenze
importanti, spunti di riflessione su cui lavorare
e metodologie pratiche.
Quattro giornate molto piacevoli, mai banali..
accompagnate anche da qualche buon caffe

o

b Utile GO

Caté Consulting

IL PEZZO MANCANTE- RISULTATI

« Piano di marketing 2024 e comunicazione
» Formazione comunicazione
« Sito web- indicazioni per il restyling

CASE HISTORY
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Cale Consulting

IL PEZZO MANCANTE- RISULTATI

DA O A 6

Questionario di valutazione Change

Project
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RISULTATO FORMATIVO GLOBALE: Raggiungimento
obiettivo del corso e utilitd per il suo lavoro

MATERIALE DIDATTICO: Contenuti del corso e utilita
esercitazioni

RELATORE: Competenza professionale

RELATORE: Stile comunicativo e coinvolgimento
partecipanti

Completamente Soddisfatto

CASE HISTORY




Cale Consulting

CASE HISTORY - ESSENTIA LUCCA APARTMENTS

essentia

luccapartments
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CASE HISTORY




Cale Consulting

ESSENTIA LUCCA APARTMENT - ATTIVITA

Azienda b2C
PROPERTY MANAGEMENT SU LUCCA

Servizi gestione turistica e homestaging

e Modello di business

e Creazione del brand

CASE HISTORY
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Cafe Consulting

ESSENTIA LUCCA APARTMENT - RISULTATI

« Piano di marketing 2024
e Branding

o] T + Shooting

B\JO PO OC « Marketing coaching

essentialuccapartments v

V | jessentia
E | luccapartments

CASE HISTORY
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Caté Consulting

SERVIZI

Consulenza &
orogetti di marketing




Caté Consulting

SERVIZI

CONSULENZA

La consulenza & un servizio su misura progettato per
offrire chiarezza e guidare i nostri clienti verso le migliori
opzioni per raggiungere i loro obiettivi di marketing e

commerciali.




Cafe Consulting

CONSULENZA

Fase 1: Di cosa hai bisogno?

Iniziamo con una chiamata introduttiva di 30 minuti, durante la quale ci
immergiamo nel tuo mondo per comprendere appieno le tue esigenze, obiettivi
e sfide di marketing. Questo ci consente di creare una panoramica piu specifica
delle strategie applicabili.

Fase 2: Andlisi e ricerca
Dopo l'intervista iniziale, inizia una fase interna di analisi e ricerca allo scopo
di identificare le opportunita e le sfide specifiche del cliente.

FASE 3: CONFRONTO E SPIEGAZIONE (1, 5 ORA)

Organizziamo un incontro in presenza o da remoto con te per trasmetterti
'output della nostra analisi e dele strategie di marketing proposte. Durante
questo incontro, forniamo una visione chiara e dettagliata dell’output e
rispondiamo a eventuali domande o dubbi che possono emergere.

Assistenza telefonica post-consulenza

SERVIZI




Caté Consulting

SERVIZI

PROGETTI DI MARKETING

| progetti di marketing sono la pianificazione di attivita
volte al raggiungimento di obiettivi importanti di marketing
online e offline, come:

« il posizionamento aziendale

a riconoscibilitd di brand
a creazione di un nuovo brand
a lead generation

Il progetto di marketing prevede I'impego di modalita e risorse da

organizzare insieme.

Le tempistiche variano a seconda degli obiettivi.



28

Caté Consulting

Nel 2024 le persone sono alla costante ricerca di autenticita e vere

relazioni.
Questo accade con le persone ma anche con le aziende.

Café Consulting ti aiuta a far diventare il tuo nome il
mezzo con il quale creare quel legame autentico.
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Contatti

Caté Consulting di Veronica Barsotti
Mob + 39 328 6582923

E-mail: info@cafeconsulting.it
web site: www.cafeconsulting.it
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P.IVA 02529050466




